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ОБЕСПЕЧЕНИЕ ФИНАНСИРОВАНИЯ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСКОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ В РА: 

ПРОБЛЕМЫ И ПЕРСПЕКТИВЫ РАЗВИТИЯ  

Повышение конкурентоспособности в предпринимательской деятельности рассматри-
вается как условие устойчивого развития экономики. Формирование конкурентной среды, 
позволяющей предпринимателям эффективно выполнять стоящие перед ними задачи, не 
может быть полноценным без развития соответствующей инфраструктуры, которая обеспе-
чивает доступ к финансовым ресурсам для всех хозяйствующих субъектов независимо от их 
организационной и правовой формы, а также территориальной принадлежности. 

Предпринимательская деятельность имела место еще в древнем мире. В научной 
литературе пока еще нет однозначного определения понятия предпринимательства хотя оно 
вошло в экономическую сферу в конце ХVII века и сохранится, пока существует рыночная 
экономика. 

Впервые концепцию предпринимательства разработал ученый-экономист Ричард Кан-
тильон, считающий предпринимателем человека, действующего в условиях риска. Он – родо-
начальник тезиса в определении понятия предпринимателя как хозяйствующего субъекта, 
принимающего на себя обязанность несения различных рисков из-за неопределенности 
исхода экономической деятельности. 

В разработку теории предпринимательства значительный вклад внес А.Смит. Эпоха 
Смита была периодом расцвета английской мануфактуры, кануном промышленного 
переворота. Каждый отдельный человек стремится к наиболее выгодному приложению 
капитала. «Он имеет в виду свою собственную выгоду, - пишет Смит, - а отнюдь не выгоды 
общества. Но когда он принимает свою собственную выгоду, это естественно или, точнее, 
неизбежно приводит его к предпочтению того занятия, которое наиболее выгодно 
обществу.»1 Смит был глубоко убежден в том, что, важнейшим условием роста богатства 
страны является свобода хозяйственной деятельности. В ликвидации унаследованной от 
феодализма регламентации хозяйства он видел одну из главных предпосылок быстрого 
экономического прогресса Англии. Государственное регулирование целесообразно только в 
тех случаях, когда свобода угрожает общественному благу. 

Большой вклад в становление теории предпринимательства в начале Х1Х в. внес 
выдающийся ученый-экономист Ж.Б.Сей, который в своем «Трактате по политической 
экономии» утверждал, что в создании стоимости участвуют три фактора: капитал, земля и 
труд. Капитал порождает прибыль и процент, земля – ренту и труд – заработную плату. Сей 
очень оберегает предпринимателей, он даже готов согласиться, чтобы общество в целом 
несло расходы по оказанию помощи рабочим, лишь бы не обременять предпринимателей. 
«Новое», что Сей вносит, заключается в том, что процент, согласно его теории трех факторов, 
рассматривается или как результат «услуги» капитала, а предпринимательский доход - как 
вознаграждение за предприимчивость предпринимателя, за его таланты, за риск и т.д. Сей 
уверяет, что капиталист и предприниматель – не одно и то же, и высказывает свое 
отношение к предпринимателям: «Обыкновенно предприниматель промышленного дела 
старается достать средства, в которых ООН нуждается. Я не делаю из этого вывода, что 
предприниматель должен быть непременно богат, потому что он, может завести свое дело и 
на заемные средства…Этот род труда (т.е. труда предпринимателя) требует таких нравст-

                                                        
1  А. Смит «Исследование о природе и причинах богатства народов, т.2, 1935г., стр. 30. 
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венных качеств, которые не часто соединяются в одном лице». 1 У Сея прибыль, как особая 
категория, фактически выпадает: результатом функционирования капитала он считает про-
цент. А предпринимательский доход им трактуется как плата за высококвалифицированный 
труд, т.е. как заработная плата самого предпринимателя.  

Отметим еще, что Сей противоречит самому себе. Из его теории трех факторов произ-
водства вытекает, что рента есть особый доход, что она – результат «услуги» земли, а, сводя 
ее к предпринимательскому доходу, он ее превращает в результат деятельности 
землевладельца. Но узкий горизонт Сея сужает его мысль и отклоняет ее в сторону от 
общего им же самим проложенного пути. Этому еще способствовала и недостаточная разви-
тость капиталистических отношений во Франции. С одной стороны, крупная промышленность 
была еще мало развита – преобладали мелкий и средний предприниматель. А с другой 
стороны, крупное фермерство во Франции не развивалось, - наоборот, революция насаж-
дала и укрепляла мелкие крестьянские хозяйства. Следовательно, и землевладельца не 
особенно трудно было представить в виде труженика. 

Крупнейший представитель неоклассического направления в экономической науке 
А.Маршалл, добавил к перечню «трех факторов производства» теории Ж.Б.Сея организацию, 
признал деятельность предпринимателя в качестве обязательного элемента эффективного 
хозяйствования. 

Большинство ученых указывает на неразрывную связь конкуренции как движущей силы 
эффективного развития экономических систем и предпринимательского сектора как 
основного участника конкурентных отношений. Дж. Б. Кларк в своем труде «Распределение 
богатства» выделяет деятельность предпринимателя как отдельный фактор производства, 
которому «...свободная конкуренция дает….то, что создается функцией координировании».2 
Одновременно он признал, что чистая предпринимательская прибыль выступает как 
побудитель к конкуренции. 

Американский ученый австрийского происхождения Й. Шумпетер, развивая эту идею, 
фактически утверждает, что успех в конкурентной борьбе может быть обеспечен только 
посредством новаций. Функцией предпринимателя, на его взгляд, является именно обеспече-
ние экономического роста на основании нововведений, которые предприниматели внедряют в 
производственный процесс с целью использования новых видов потребительских товаров. 
Новых производственных и транспортных средств, рынков и форм организации в промыш-
ленности.3 По мнению Й. Шумпетера, предприниматель может появиться только в развиваю-
щейся экономике. Предпринимателем он называл не какую-то конкретную личность, а 
всякого человека, в функцию которого входит реализация новой комбинации факторов 
производства. Согласно Шумпетеру, новые комбинации факторов производства могут быть 
очень многообразны, они наталкивается на различные препятствия технического, субъектив-
ного и социального характера. Препятствия технического порядка связаны с тем, что 
усложняется расчет издержек производства и продажной цены, осуществляемый предприни-
мателем. Обстоятельства субъективного порядка заключается в том, что предприниматель 
должен преодолеть силу сопротивления рутины. К трудностям социального порядка 
относятся трудности внедрения новых комбинаций в потребление, трудности убеждения 
компаньонов в том, чтобы их принять, преодоление сопротивления рабочих и вытеснение 
конкурентов. Для Шумпетера предприниматель – это человек инициативы, кем бы в 
экономическом отношении он ни был – собственником, капиталистом или человеком, 
работающим по найму. По утверждению Шумпетера, позиция крупного предпринимателя 
быстро изменяется. Это происходит потому, что те препятствия , которыми сталкивается 

                                                        
1  Ж. Сей « Трактат по политической экономии». «Библиотека экономиста». Изд. «Солдатенков», 1896г., с.59-60. 
2  Дж. Б. Кларк «Распределение богатства». М.: Гелиос АРВ. 2011г. 
3  Й. Шумпетер «Теория экономического развития». М.: Прогресс. 1982г. 
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предприниматель в выполнении своих функции. Быстро теряет свою силу. Общество все 
больше привыкает к нововведению. Новые комбинации принимаются уже все чаще и легче, 
поэтому для выполнения функции предпринимателя требуется наличие действительно 
исключительных качеств. Наблюдается прогрессивная демократизация функции предприни-
мателя. 

Значительный вклад в развитие теории предпринимательства внес известный амери-
канский ученый П. Друкер, который считает, что предпринимательство – это конкретная 
деятельность, практика, имеющая свою базу знаний. Он содержанием, функцией предприни-
мательства считает нововведения во всех сферах деятельности, в том числе и в управлении, 
поэтому управление - это технология. Нововведения по П. Друкеру. Являются особым 
инструментом предпринимателей, средством, при помощи которого они используют изме-
нения как благоприятную возможность для осуществления своих замыслов в сфере бизнеса 
и услуг. 

Ф.Хайек также указывает на поиск новых экономических возможностей как на сущность 
предпринимательской деятельности. 

Следовательно, предпринимательство следует рассматривать как движущую и целе-
направленную силу экономического развития, а предпринимательскую деятельность как 
процесс координированного упорядоченного движения факторов (ресурсов) производства, 
направляемый предпринимателем, обладающим соответствующими особенностями и склон-
ностями к риску, новациям, управлению. 

Итак, предпринимательскую деятельность можно рассматривать как совокупность 
независимых, предприимчивых, конкурентных действий в любой сфере: соответствующие 
действующему законодательству; способствующие получению прибыли; осуществляемых 
субъектами предпринимательской деятельности. 

На эффективность функционирования и тенденции развития предпринимательской 
сферы экономики влияет прежде всего наличие и доступность финансовых ресурсов, которыми 
хозяйствующих субъектов обеспечивают кредитные банковские и небанковские организации, 
субъекты финансового рынка, составляющие финансово-кредитную инфраструктуру рыночной 
среды. 

Для развития предпринимательства в Армении существенное значение, по нашему 
мнению, имеет понимание того, что не любое новое дело является предпринимательством. 
Предпринимательство в первую очередь связано с эффективным использованием всех 
факторов производства в целях экономического роста и удовлетворения потребностей 
общества. Основная функция предпринимательства должна состоять в том, чтобы произво-
дить, «доводить» до потребителей товары, услуги, работы и получать за это материальное и 
моральное вознаграждение.  

Неблагоприятный предпринимательский климат в Армении является корнем всех 
проблем в экономике. В результате проведенного исследования было выявлено, что такими 
проблемами являются: наличие большого неформального сектора экономики, политическая 
нестабильность, несовершенство налогового поля и администрирования. В целом проблема-
ми экономики страны являются ее слабая диверсификация, высокие транспортные расходы, 
большая зависимость от денежных трансфертов из-за рубежа и зависимость от импорта 
энергоносителей. Местное производство неконкурентоспособно на внешних рынках и в 
основном удовлетворяет потребности внутреннего рынка. Накапливаемое в стране богатство 
распределяется не среди широких слоев населения, а концентрируется в рамках 
ограниченного количества людей, создается олигопония. Армения имеет большой потенциал 
для развития с точки зрения привлечения к этому процессу зарубежной армянской диаспоры, 
однако данный потенциал плохо используется. 

Помимо этого, в имеющихся исследованиях не прослеживается борьба двух тенденций, 
которые характерны для развития экономики страны. С одной стороны, стремление подчеркнуть 
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то, что предпринимательство развивается сугубо исходя из требований законов рыночной 
экономики и соответственно не может быть подвергнуто регламентации со стороны 
государства, т.е. признание того, что сам рынок будет регулировать развитие предпринима-
тельства. С другой стороны, те условия экономического развития, которые в ходе воспроиз-
водственного цикла обостряются, заставляют рассматривать малое и среднее предпринима-
тельство как объект управления. Необходимо здесь, как и в области развития экономики в 
целом и отдельных отраслях соблюдать соотношение между рыночным фактором и госу-
дарственным управлением. Кризис привел к падению производства во всех отраслях 
экономики и высвобождению работников. Поэтому и возникает проблема компенсации эконо-
мических и социальных потерь, что связано со значительными инвестициями. 

Развитие малого и среднего предпринимательства в сельских местностях страны могло 
бы нейтрализовать угрозу продовольственной безопасности страны в условиях, когда доля 
отечественных производителей на рынке продовольственных товаров достигает 
критического уровня. Это заставляет формировать запасы продовольствия: поскольку нет 
уверенности в том, что поток произведенных товаров из-за рубежа останется стабильным. 
Ведь в этих странах также имеет место спад производства. В то же время правительство 
будет ограничивать импорт продовольствия, чтобы поддержать отечественных производите-
лей. Здесь будет зависеть от соблюдения пропорций между отечественными и зарубежными 
производителями. В сельских местностях значительная доля населения, занятая в малом и 
среднем предпринимательстве ориентирована не на производство, а на торговлю. Большие 
возможности открываются в развитии предприятии малого и среднего предпринимательства 
по переработке сельскохозяйственной продукции, которые могли бы функционировать круг-
логодично при условии организации парникового хозяйства, соответствующих складских 
помещений. Имеются немало объектов недвижимости, которые могли бы быть использованы 
как складские помещения при условии создания на их базе предпринимательских структур с 
долевым участием как самих производителей, так и соответствующих органов. Следует 
отметить, что усиление направленности малого и среднего предпринимательства во многом 
зависит от того, какие взаимоотношения у него с базовыми отраслями. Малые и средние 
предприятия имеют достаточно высокий уровень автоматизации производства и 
высококвалифицированные кадры, которые могут обслуживать (снабжать) несколько крупных 
предприятий. Но, к сожалению, подобная практика в нашей стране не развивается из-за 
кризиса. 

По нашему мнению, в стране должны быть созданы совместные предприятия на базе 
существующих частных, где привлекаемые предприятия малого и среднего предпринима-
тельства выступали бы дольщиками (пайщиками).  

Исходя из анализа формирования ресурсной финансовой базы следует отметить, что 
предпринимательская деятельность обладает значительным потенциалом для развития. 
Между тем на практике существует проблема инфраструктурного обеспечения соответст-
вующих источников финансирования. Значительные диспропорции имеются и в ресурсном 
обеспечении предпринимателей в территориальном разрезе. 

Самофинансирование обеспечивает в предпринимательской сфере превосходство в 
конкуренции и благоприятные условия для развития за счет сокращения издержек по привле-
чению дополнительного капитала и снижения рисков. Однако, несмотря на положительные 
аспекты, оно в большинстве случаев (в частности в малом и среднем предпринимательстве) 
оказывается недостаточной основой для развития. 

Государственная поддержка предпринимательской деятельности включает: 

 целевые программы поддержки малого бизнеса; 

 предоставление бюджетных ассигнований в рамках государственных контрактов. 
Это ограничивает круг возможных пользователей этих ресурсов. Кроме того, на льготных 

условиях государственные средства могут предоставляться организациям агропромышлен-
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ного комплекса. В целом это также не способствует повышению доступности данного 
источника финансирования для всех субъектов предпринимательской деятельности. 

Нередко сфера предпринимательской деятельности стремится получить инвестицион-
ные ресурсы от государства, считая их более дешевым источником внешнего финансиро-
вания. Однако предоставление бюджетных инвестиций юридическим лицам, не являющимся 
государственными, влечет появление права государственной собственности на эквивалент-
ную часть уставных капиталов этих юридических лиц. Такая «оценка» за государственные 
ресурсы в значительной степени снижает их привлекательность для большого количества 
субъектов предпринимательской деятельности, поскольку предполагает потерю контроля 
над частью бизнеса в обмен на финансирование из бюджета. 

Таким образом, анализируя институциональные основы предпринимательской деятель-
ности, представляется целесообразным наиболее подробно остановиться на финансово-
кредитной инфраструктуре, которая обеспечивает финансирование хозяйствующих субъектов 
на возвратной основе за счет заемных и инвестиционных ресурсов. 

Итак, государственные организации должны ограничивать свое участие в деятельности 
предпринимателей, чтобы не создавать необоснованных конкурентных преимуществ из-за 
доступа отдельных предпринимателей к государственным бюджетным ресурсам, рас-
пределяемым на безвозмездной основе.  

Соответственно в систему инфраструктурного обеспечения необходимо включить фи-
нансово-кредитные организации, предоставляющие финансирование сферы предпринима-
тельской деятельности на возвратной коммерческой основе. 

Следует выделить некоторые проблемы в развитии инфраструктуры, обеспечивающей 
финансирование предпринимательского сектора экономики:  

 финансирование сферы предпринимательской деятельности экономики представляют 
в основном коммерческие банки; 

 преобразование финансово-кредитной системы происходит в пользу более крупных 
организаций. В сущности превышение оптимальных масштабов неравномерности раз-
вития финансово-кредитной системы создает угрозу взаимоотношениям и может 
повлечь за собой распад системы в целом. 

 государственное финансирование де-факто закрыто для субъектов малого предпри-
нимательства, которые объективно не могут иметь равных возможностей с крупными 
организациями при получении прав на аренду государственного имущества и размеще-
ние государственного заказа. 
Итак, задача обеспечения сферы предпринимательской деятельности экономики дос-

тупными источниками финансовых ресурсов в любое время по оптимальной цене может 
быть решена только системой, состоящей из крупных, средних и малых финансово-кредитных 
организаций, находящихся в частной собственности и функционирующих в условиях сфор-
мированной конкурентной среды. Только такая система способна в полной мере обеспечить 
банковскими ресурсами всех экономических субъектов страны. 

Таким образом, тот факт. что экономический потенциал в большинстве регионов страны 
не обеспечен соответствующим финансовым капиталом, соответствует действительности. 
Зависимость территориальных разделов финансово-кредитной инфраструктуры от уровня 
экономического развития подтверждается опытом: территории, на которых наблюдаются 
относительно непродолжительные процессы производства, не имеют конкурентоспособных 
финансово-кредитных учреждений. 

Итак, пока территориальные диспропорции в инфраструктурном обеспечении процесса 
финансирования предпринимательской деятельности не будут преодолены, неизбежны 
искажения в экономической структуре и несбалансированность экономического развития.  
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ENSURING ACCESS TO FINANCIAL RESOURCES TO DEVELOP ENTREPRENEURSHIP IN THE 
REPUBLIC OF ARMENIA: ISSUES AND DEVELOPMENT PERSPECTIVES 

Abstract 

The article studies practical and methodological and/or systemic aspects of providing funding or 
ensuring access to financial resources to develop entrepreneurship in the modern period. The article defines 
the sources of funding, stresses the issues and development perspectives.   
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ФОРМИРОВАНИЕ И РАЗВИТИЕ КЛАСТЕРОВ АПК 

В условиях глобализации экономики главным субъектом экономичских отношений 
становятся структуры – межотраслевые хозяйственные объединения, осуществляющие 
стратегическое управление технологическими связями: от добычи сырья и разработки новой 
продукции до ее производства и оптовой или розничной продажи. Подтверждением сущест-
вования указанной тенденции служит активизация процессов образования кластеров на 
уровне регионов. 

Роль и значение кластеров в социально-экономическом развитии республики в целом 
обусловливают необходимость мер государственной поддержки и стимулирования развития 
кластеров в РА. В связи с этим появляется термин “кластерная поли-тика” – мероприятия, 
проводимые муниципальными и государственными органами власти по созданию и под-
держке развития кластеров на определенных территориях, в том числе меры нормативно-
правового обеспечения, инвестиционные, финансово-бюджетные механизмы, информацион-
ная поддержка. 

Опыт развитых стран показывает, что формирование кластеров приводит к более 
эффективному взаимодействию целых групп отраслей, способствуя росту занятости и 
трансфертов технологий в национальной экономике.  

Кластер представляет собой группу соседствующих взаимосвязанных компаний и 
связанных с ними организаций, действуюших в определенной сфере и характеризуюшихся 
общностью деятельности и взаимодополняющих друг друга. 

Позитивное влияние кластеров на конкурентноспособность региона базируется на 


